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У підручнику розглянуто державні стратегії у торговельно-

економічних переговорах, теоретичні та практичні питання 
стратегій та структуру переговорів. Проаналізовано випадки зміни 
правил переговорів та встановлено роль світових лідерів у 
створенні системи інститутів торговельно-економічних 
переговорів, вільної торгівлі у розвитку таких переговорів. 

Досліджено прогрес у багатосторонньому регулюванні торговельно-економічних 
переговорів та визначено місце взаємоприйнятних рішень у механізмі вирішення спорів у 
СОТ.  

Призначений для студентів закладів вищої освіти економічних спеціальностей, 
аспірантів, докторантів і викладачів. Видання буде корисним науковцям, економістам та 
фахівцям-практикам з міжнародних відносин і дипломатії. 
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