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3. Освітня програма 

 

Керівник проектної групи  

(гарант освітньої програми)  д.е.н., проф. Мельникович О.М. 

 

3.1. Профіль освітньої програми зі спеціальності  

061 «Журналістика» (за освітньою програмою «Реклама») 

1 – Загальна інформація 

Повна назва ЗВО та 

структурного 

підрозділу 

Державний торговельно-економічний університет,  

факультет торгівлі та маркетингу,  

кафедра журналістики та реклами 

Ступінь вищої освіти 

та назва кваліфікації 

мовою оригіналу 

Ступінь вищої освіти магістр 

спеціальність «Журналістика» 

 

Офіційна назва 

освітньої програми 

«Реклама»  

Відповідність 

стандарту вищої 

освіти МОН України 

Відповідає СВО МОН України 

Тип диплому та обсяг 

освітньої програми 

Диплом магістра, одиничний, 90 кредитів ЄКТС, 

термін навчання 1 рік 4 місяці 

Наявність 

акредитації 

Сертифікат про акредитацію, виданий 

Міністерством освіти і науки, молоді та спорту 

України (Україна) терміном дії до 01 липня 2023 р. 

на підставі наказу МОН України від 08.02.2013 р. 

№ 300л 

Цикл/рівень HPK України – 7 рівень, FQ-EHEA – другий цикл, 

EQF-LLL – 7 рівень 

Передумови - наявність ступеня бакалавра; 

- умови прийому на програму регламентуються 

Правилами прийому до ДТЕУ. 

Мова(и) викладання Українська 

Термін дії освітньої 

програми 

1 рік 4 місяці 

Інтернет-адреса 

постійного 

розміщення опису 

освітньої програми 

https://knute.edu.ua 

 

2 – Мета освітньої програми 

Формування системи професійних знань і практичних навичок, необхідних 
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для ефективного вирішення завдань, пов’язаних зі створенням 

журналістських продуктів, проведенням журналістських розслідувань, 

створенням рекламних звернень та здійсненням рекламної діяльності. 

Рекламіст досліджує прикладні соціальні комунікації,  визначає рекламну 

стратегію в умовах конкуренції, готує пропозиції щодо рекламного 

просування товарів та послуг, розробляє оригінал-макети реклами та інші 

комунікаційні звернення, визначає місця розміщення реклами. 

3 – Характеристика освітньої програми 

Предметна 

область  

Об’єкт діяльності:  закономірності  функціонування 

журналістики  у різних її виявах, видах, формах, 

технологіях та сферах  використання  (власне  

журналістика,  видавнича  діяльність, редагування, 

медіакомунікації, медіапродюсування, реклама,  

зв’язки  з  громадськістю  тощо)  у  ретроспективній, 

поточній та перспективній площинах.  

Цілі  навчання:  набуття  здатності  розв’язувати  

задачі дослідницького  та/або  інноваційного  

характеру  у  сфері журналістики. 

Теоретичний  зміст  предметної  області:  

комунікаційні процеси  в  суспільстві  (власне  

журналістська,  видавнича, рекламна  та  ін.  

діяльність)  та  їх  репрезентація  у  широкому спектрі  

медіапродуктів;  типологія,  структура  і  соціальні 

функції  сучасних комунікаційних  технологій;  медіа  

у  системі соціального  управління  та  

самоорганізації  суспільства; медіавпливи  на  масову  

свідомість  на  глобальному, регіональному та 

локальному рівнях. 

Методи,  методики  та  технології:  збір,  

оброблення  й аналіз/перевірка  фактичної  

інформації,  типологізація  та класифікація  

досліджуваних  об’єктів;  контент-аналіз 

медіапродуктів; моніторинг відображення суспільних 

процесів у  системі  медіа;  методики  діагностики,  

експертизи  та прогнозування;  комунікаційні  

технології;  сучасні  цифрові технології. 

Інструменти та обладнання: сучасна комп’ютерна 

техніка та мультимедійне обладнання, інформаційні, 

бібліотечні ресурси та спеціальне програмне 

забезпечення, що застосовується для оброблення  та  

візуалізації  даних  у  різних  сферах журналістської 

діяльності.  



 

 

32 

 

Орієнтація 

освітньої 

програми 

Прикладна освітньо-професійна орієнтація. 

Програма складається з дисциплін загальної, 

професійної та практичної підготовки. 

Освітній фокус 

освітньої 

програми  

Формування фахових компетентностей, необхідних 

для створення та управління медіаінституціями, 

менеджменту рекламної діяльності підприємств, 

дослідження прикладних соціальних комунікацій, 

розробки медіапродуктів та застосування 

інноваційно-комунікаційних технологій у сфері 

журналістики та реклами.  

Особливості 

програми 

Наявність вибіркової складової професійно-

орієнтованих дисциплін для роботи у сфері 

журналістики та реклами; практична підготовка 

обсягом 24 кредити на підприємствах та творчих 

лабораторіях (медіастудії), що займаються 

рекламною діяльністю. 

4 – Придатність випускників 

до працевлаштування та подальшого навчання 

Придатність до 

працевлаштуванн

я 

Згідно з Державним класифікатором професій ДК 003 

: 2010 – кваліфікована управлінська та виконавська 

діяльність у видавництвах, інформаційних, 

рекламних, PR та медійних агентствах, прес-службах, 

політичних, комерційних та громадських 

організаціях, медіаструктурах, науково-дослідних, 

експертних установах, навчальних закладах, 

державних структурах. 

Подальше 

навчання 

Можливість навчання за програмою третього циклу 

FQ-EHEA, 8 рівня ЕQF-LLL та 8 рівня НРК. 

5 – Викладання та оцінювання 

Викладання та 

навчання 

Студентоцентроване навчання, компетентнісний 

підхід в побудові та реалізації навчальних програм.  

Оцінювання Письмові екзамени  

«Положення про організацію освітнього процесу 

студентів» 

«Положення про оцінювання результатів навчання 

студентів і аспірантів у ДТЕУ» 

Атестація (кваліфікаційна робота та захист) за 

Положенням про випускну кваліфікаційну роботу 

(проєкт) 

6 – Програмні компетентності 

Інтегральна Здатність розв’язувати задачі дослідницького та/або 
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компетентність інноваційного характеру у сфері журналістики, а 

саме генерувати ідею медіапродукту, розробляти 

творчу концепцію і медіадизайн продукту, управляти 

рекламною  діяльністю підприємства, 

використовувати інформаційні та цифрові 

технології в журналістиці та рекламі. 

Загальні 

компетентності 

(ЗК) 

ЗК01. Здатність до абстрактного мислення, аналізу та 

синтезу.  

ЗК02. Здатність планувати час та управляти ним.  

ЗК03. Здатність генерувати нові ідеї (креативність).  

ЗК04. Здатність спілкуватися іноземною мовою як 

усно, так і письмово.  

ЗК05. Здатність до пошуку, оброблення та аналізу 

інформації з різних джерел.  

ЗК06. Здатність приймати обґрунтовані рішення.  

ЗК07. Здатність розробляти проєкти та управляти 

ними.  

ЗК08. Здатність спілкуватися з представниками інших 

професійних груп різного рівня.  

ЗК09. Здатність оцінювати та забезпечувати якість 

виконуваних робіт.  

Спеціальні 

(фахові) 

компетентності 

спеціальності (СК) 

СК01. Здатність використовувати спеціалізовані 

концептуальні знання з теорії та історії журналістики, 

новітні технологічні досягнення для розв’язання 

задач дослідницького та/або інноваційного характеру 

у сфері журналістики.  

СК02. Здатність критично осмислювати проблеми у 

сфері журналістики та дотичні до них 

міждисциплінарні проблеми.  

СК03. Здатність приймати ефективні рішення у сфері 

журналістики.  

СК04. Здатність управляти робочими або 

навчальними процесами у сфері журналістики, які є 

складними, непередбачуваними та потребують нових 

стратегічних підходів.  

СК05. Здатність зрозуміло і недвозначно доносити 

власні висновки з питань журналістики, а також 

знання та пояснення, що їх обґрунтовують, до 

фахівців і нефахівців, зокрема до осіб, які 

навчаються.  

СК06. Здатність інтегрувати знання та розв’язувати 

складні завдання журналістики у широких та/або 



 

 

34 

 

мультидисциплінарних контекстах, за умов неповної 

або обмеженої інформації з урахуванням аспектів 

соціальної та етичної відповідальності.  

СК07. Здатність забезпечувати та оцінювати 

стратегічний розвиток команди.  

7 – Програмні результати навчання 

 РН01. Приймати ефективні рішення з проблем 

журналістики, у тому числі в умовах 

багатокритеріальності, неповних чи суперечливих 

інформації та вимог.  

РН02. Аналізувати та оцінювати потенційний вплив 

розвитку технологій на сучасний стан та розвиток 

журналістики.  

РН 3. Проводити збір, інтегрований аналіз та 

узагальнення матеріалів з різних джерел, включаючи 

наукову та професійну літературу, бази даних, та 

перевіряти їх на достовірність, використовуючи 

сучасні методи дослідження.  

РН04. Вільно спілкуватися державною та іноземною 

мовами усно і письмово для обговорення професійної 

діяльності, результатів досліджень та інновацій, 

пошуку та аналізу відповідної інформації.  

РН05. Генерувати нові ідеї та використовувати 

сучасні технології під час створення медіапродуктів.  

РН06. Оцінювати достовірність інформації та 

надійність джерел, ефективно опрацьовувати та 

використовувати інформацію для проведення 

наукових досліджень та практичної діяльності.  

РН07. Дискутувати зі складних комунікаційних 

проблем, пропонувати і обґрунтовувати варіанти їх 

розв’язання.  

РН08. Використовувати передові знання і методики у 

процесі дослідження діяльності та створення нових 

медіаінституцій.  

РН09. Проводити порівняльний аналіз законодавчої 

бази та діяльності окремих медіаінституцій України 

та країн Європейського Союзу.  

РН10. Мати практичні навички розв’язання проблем, 

пов’язаних з організацією нових медіаустанов та 

інституцій.  

РН11. Брати продуктивну участь у розробленні 

проєктів документів, що регламентують діяльність в 
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усіх сферах журналістики, обґрунтовувати суспільну 

потребу в їх прийнятті, прогнозувати результати їх 

впливу на суспільство.  

РН12. Розробляти та реалізовувати інноваційні та 

дослідницькі проєкти у сфері журналістики з 

урахуванням правових, соціальних, економічних та 

етичних аспектів  

РН13. Організовувати роботу колективу, 

забезпечувати професійний розвиток його членів та 

досягнення поставлених цілей.  

8 – Ресурсне забезпечення реалізації програми 

Кадрове 

забезпечення 

Випусковою та відповідальною за підготовку 

фахівців з журналістики, освітньої програми  

«Реклама» є кафедра журналістики та реклами ДТЕУ. 

Завідувач кафедри має науковий ступінь доктора наук 

та вчене звання доцента.  

84% викладачів, які забезпечують навчальний процес, 

мають науковий ступінь та/або вчене звання. З усіма 

науково-педагогічними працівниками укладено 

трудові договори.  

Матеріально-

технічне 

забезпечення 

Забезпеченість приміщеннями для проведення 

навчальних занять та контрольних заходів – 4 кв. 

метрів на одну особу. 

40% навчальних аудиторій забезпечені 

мультимедійним обладнанням. 

Інфраструктура ДТЕУ: бібліотеки, у тому числі 

читальний зал, пункти харчування, актовий зал, 

спортивні зали, стадіон, медичний пункт, гуртожитки.  

Інформаційне та 

навчально-

методичне 

забезпечення 

Є доступ до баз даних періодичних наукових видань 

англійською мовою відповідного або спорідненого 

профілю (допускається спільне користування базами 

кількома закладами освіти) 

Є офіційний веб-сайт ДТЕУ, на якому розміщена 

основна інформація про його діяльність (структура, 

ліцензії та сертифікати про акредитацію, 

освітня/освітньо-наукова/ видавнича/атестаційна 

(наукових кадрів) діяльність, навчальні та наукові 

структурні підрозділи та їх склад, перелік навчальних 

дисциплін, правила прийому, контактна інформація): 

https://knute.edu.ua. 

У відділі супроводу дистанційного навчання ДТЕУ є 

навчально-методичні матеріали з навчальних 
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дисциплін навчального плану: http://sdn.knute.edu.ua 

9 – Академічна мобільність 

Національна 

кредитна 

мобільність 

Національна кредитна мобільність здійснюється 

відповідно до укладених договорів про академічну 

мобільність. 

Міжнародна 

кредитна 

мобільність 

Міжнародна кредитна мобільність реалізується за 

рахунок укладання договорів про міжнародну 

академічну мобільність (Еразмус+), про подвійне 

дипломування, про тривалі міжнародні проекти, які 

передбачають навчання студентів, видачу подвійного 

диплому тощо. 

Навчання 

іноземних 

здобувачів вищої 

освіти 

Іноземні громадяни можуть навчатися у ДТЕУ: 

 на підготовчому відділенні для іноземців та осіб 

без громадянства - 1 рік; 

 за спеціальностями вищої освіти за освітнім 

ступенем «бакалавр»: денна форма навчання - 3 

роки 10 місяців, заочна форма навчання - 4 роки 6 

місяців. 
 

 

 

 

3.2. Перелік компонент освітньої програми та їх логічна 

послідовність 

Код н/д Компоненти освітньої програми (навчальні 

дисципліни, курсові проекти (роботи), практики, 

кваліфікаційний екзамен, випускна кваліфікаційна 

робота) 

Кількість 

кредитів 

Обов’язкові дисципліни ОП 

ОК 1 Рекламний та медіаменеджмент / Advertising and 

mediamanagement 
6 

ОК 2 Правове забезпечення реклами та зв'язків з 

громадськістю / Legal support of advertising and 

public relations 

6  

ОК 3 Професійна комунікація іноземною мовою / Foreign 

language professional  communication 
6 

ОК 4 Медіадизайн / Mediadesign 6 

ОК 5 Цифрові технології в рекламі / Digital technologies in  

advertising 
6 

Загальний обсяг обов’язкових компонент 30 
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Вибіркові компоненти ОП 

ВК 1 Audio & Video Production 6 

ВК 2 Безпека життя / Life safety  6 

ВК 3 Бренд-менеджмент / Brand-management 6 

ВК 4 Галузева реклама / Branch Advertising  6 

ВК 5 Галузеві зв'язки з громадськістю / Branch public 

relations 
6 

ВК 6 Журналістська творчість / Journalistic work 6 

ВК 7  Журналістське розслідування / Journalistic 

investigation  
6 

ВК 8 Інтернет-маркетинг / Internet Marketing 6 

ВК 9 Інформаційні війни / Information Wars 6 

ВК 10 Інформаційні системи в рекламі / Information 

systems in advertising 
6 

ВК 11 Конфліктологія та психологія ділового спілкування 

/ Сonflictology and psychology of business 

communication 

6 

ВК 12 Креативний менеджмент / Creative management 6 

ВК 13 Кроскультурний менеджмент / Cross cultural 

management 
6 

ВК 14 Основи кіберпезбеки / Cybersecurity basics 6 

ВК 15 Психологія іміджу / Psychology of image 6 

ВК 16 Фотожурналістика та фотографіка / Photojournalism 

and photografics  
6 

ВК 17  Управління лояльністю споживачів / Consumer 

loyalty management 
6 

Загальний обсяг вибіркових компонент: 24 

Практична підготовка  

Медіастудія (практична підготовка) 15 

Практична підготовка 9 

Атестація  

Підготовка випускної кваліфікаційної роботи та захист  12 

ЗАГАЛЬНИЙ ОБСЯГ ОСВІТНЬОЇ ПРОГРАМИ 90 

 

Для всіх компонентів освітньої програми формою підсумкового 

контролю є екзамен 

 

 

 

 

 



 

 

38 

 

3.3. Структурно-логічна схема ОП 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ОК 1. Рекламний 

та медіаменедж-

мент 

ОК 2. Правове 

забезпечення 

реклами та 

зв'язків з 

громадськістю 

 
ОК 3.  

Професійна 

комунікація 

іноземною мовою 

І курс  

1 семестр 

 

І курс  

2 семестр 

 

ІІ курс  

3 семестр 

 

ОК 5.  

Цифрові 

технології в 

рекламі 

Медіастудія 

(практична 

підготовка) 

Дисципліни за 

вибором 

здобувача 

Підготовка 

випускної 

кваліфікаційно

ї роботи та 

захист 

ІІ курс 

4 семестр 

Практична 

підготовка 

 ОК 4. 

Медіадизайн 

Медіастудія 

(практична 

підготовка) 
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3.4. Форми атестації здобувачів вищої освіти 

 

Атестація відбувається у формі публічного захисту випускної 

кваліфікаційної роботи. 

Випускна кваліфікаційна робота має передбачати розв’язання задачі 

дослідницького та/або інноваційного характеру у сфері журналістики. 

Випускна кваліфікаційна робота на освітньо-науковій та освітньо-

професійній програмах може бути двох типів – дослідницька (наукова) 

робота або практичний проєкт. Випускна кваліфікаційна робота не має 

містити академічного плагіату, фабрикації та фальсифікації.  

Випускна кваліфікаційна робота має бути оприлюднена на 

офіційному сайті закладу вищої освіти або його підрозділу. 

 

 

 

3.5. Матриця відповідності програмних компетентностей 

обов’язковим компонентам освітньої програми 

 

Компоненти /  

Компетентності  

О
К

 1
 

О
К

 2
 

О
К

 3
 

О
К

 4
 

О
К

 5
 

ЗК1 + +  + + 

ЗК2 +     

ЗК3 +   + + 

ЗК4   +   

ЗК5 + +  + + 

ЗК6 + +  + + 

ЗК7 +   + + 

ЗК8 + +    

ЗК9 +   + + 

СК1 +   + + 

СК2 + +    

СК3 +   + + 

СК4 +   + + 

СК5 + +    

СК6 +     

СК7 +     
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3.6. Матриця відповідності програмних компетентностей вибірковим 

компонентам освітньої програми 

 

Компо

ненти /  

Компет

ентност

і 

В
К

 1
 

В
К

 2
 

В
К

 3
 

В
К

 4
 

В
К

 5
 

В
К

 6
 

В
К

 7
 

В
К

 8
 

В
К

 9
 

В
К

 1
0
 

В
К

 1
1
 

В
К

 1
2
 

В
К

 1
3
 

В
К

 1
4
 

В
К

 1
5
 

В
К

 1
6
 

В
К

 1
7
 

ЗК1 + + + + + + + + + + + + + + + + + 

ЗК2   + + +  + + +   + +    + 

ЗК3 +  + + + +  + +   + +    + 

ЗК4       +  +         

ЗК5  + + + + + + + + + + + + +  + + 

ЗК6 + + + + + +  + + + + + + +  + + 

ЗК7   + + +   +     +    + 

ЗК8 +  + + +  + + +  +  +    + 

ЗК9   + + +   +    + + +   + 

СК1 +   + + + +  + +      +  

СК2  +  + + + +  + +    + +   

СК3    + + +   +       +  

СК4 +   + + + +  +  + + +     

СК5    + + + +  +         

СК6    + + + +  +       +  

СК7   + + +   +    + +    + 
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3.7. Матриця забезпечення програмних результатів навчання (ПРН) 

відповідними обов’язковими компонентами освітньої програми 

 

Компоненти /  

Програмні 

результати 

навчання  

О
К

 1
 

О
К

 2
 

О
К

 3
 

О
К

 4
 

О
К

 5
 

РН1 + +  + + 

РН2 +   + + 

РН3 +   +  

РН4   +   

РН5    + + 

РН6 +     

РН7 +     

РН8 +   +  

РН9  +    

РН10 +   +  

РН11 + +    

РН12 +     

РН13 +    + 
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3.8. Матриця забезпечення програмних результатів навчання (ПРН) 

відповідними вибірковими компонентами освітньої програми 

 

Компо

ненти /  

Програ

мні 

результ

ати 

навчан

ня 

В
К

 1
 

В
К

 2
 

В
К

 3
 

В
К

 4
 

В
К

 5
 

В
К

 6
 

В
К

 7
 

В
К

 8
 

В
К

 9
 

В
К

 1
0
 

В
К

 1
1
 

В
К

 1
2
 

В
К

 1
3
 

В
К

 1
4
 

В
К

 1
5
 

В
К

 1
6
 

В
К

 1
7
 

РН1    + + +   +       +  

РН2 +         +      +  

РН3   + + +  + + +    + +  + + 

РН4       +  +     +    

РН5 +   + + +    +  +    +  

РН6    + +  + +  +    +    

РН7    + +      +       

РН8 +  +   + + +    + +  +   

РН9       +           

РН10   +   +  +          

РН11      +            

РН12    + + +          +  

РН13  +         + + +    + 
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4. Інформація про освітні компоненти (дисципліни) 

 

4.1. Назва. РЕКЛАМНИЙ ТА МЕДІА МЕНЕДЖМЕНТ. 

Тип. Обов’язкова.  

Рік навчання. 2023/2024. 

Семестр. І.  

Лектор, науковий ступінь, посада. Мельникович О.М., проф., д.е.н., 

проф. каф. журналістики та реклами; Федоришина К.О., канд. політ. 

наук, старш. викл.  каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Формування у студентів сучасної системи 

поглядів, спеціальних знань та вмінь у галузі рекламного та 

медіаменеджменту, набуття практичних навичок діяльності, які дали б 

можливість використовувати методологію та інструментарій управління у 

сфері реклами та створення і розвитку медіа. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Правове забезпечення 

реклами та зв'язків із громадськістю». 

Зміст. Сутність рекламного менеджменту.  Предмет, об’єкт та суб’єкт 

управління у підприємствах-рекламодавцях та комунікаційних агенціях.  

Організаційні структури управління рекламою у різноманітних 

підприємствах. Інформаційне забезпечення роботи рекламної служби 

підприємства та комунікаційного агентства. Особливості проведення 

рекламної кампанії власними силами підприємства та спеціалізованою 

агенцією. Етапи співпраці з рекламною агенцією. Участь підприємств у 

рекламних тендерах. Результативність управління рекламною і PR-

діяльністю, її зв’язок з показниками загальної результативності роботи 

підприємства. Сутність медіаменеджменту. Особливості створення медіа. 

Розвиток медіа, його структура, управління процесами. Стратегія 

розвитку медіа. Редакційна політика. Конкурентне середовище в сфері 

медіа. Медіаринок та його структура. Маркетинг в медіа-бізнесі. 

Особливості позиціонування в медіа-бізнесі. Управління традиційними та 

інновативними ЗМІ. Діджитал у сфері медіа-бізнесу. Бізнес-моделювання 

на медіаринку. Етика роботи в медіа-бізнесі. Особливості підбору 

персоналу для роботи в сфері медіа. Фінансова схема медіа-бізнесу. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Діброва Т.Г. Рекламний менеджмент: теорія і практика: підручник / 

Т.Г. Діброва, С.О. Солнцев, К.В. Бажеріна. – Київ : КПІ ім. Ігоря 

Сікорського, «Політехніка», 2018. – 300 с. 

2. Романюк І.А. Рекламний менеджмент: навч. посіб./ І.А.Романюк,   

О.В.Мандич, І.О.Сєвідова, Н.М.Бабко, Т.М. Квятко. – Харків : 

ХНТУСГ, 2020. – 163 с. 
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Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Лекція оглядова, 

тематична, проблемна, лекція-консультація, лекція-конференція: 

практичні заняття: презентація, дискусія, комунікативний метод, 

модерація, «мозкова атака», метод кейс-стаді, робота в малих групах, 

інше. 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (усне та письмове опитування; тестування, 

перевірка ситуаційних завдань, підготовленого проекту та оцінка його 

презентації, перевірка та обговорення підготовленого дайджесту,  

презентації); 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.2. Назва. ПРАВОВЕ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ РЕКЛАМИ ТА ЗВ’ЯЗКІВ З 

ГРОМАДСЬКІСТЮ. 

Тип. Обов’язкова.  

Рік навчання. 2023/2024. 

Семестр. І.  

Лектор, науковий ступінь, посада. Микитенко Л.А., доц., канд. юрид. 

наук, доц. каф. міжнародного, цивільного та комерційного права. 

Результати навчання. Набуття юридичних знань рекламного 

законодавства, що комплексно акумулює рекламні правовідносини та їх 

державне регулювання; опанування теоретичного і нормативно-

правового матеріалу, щодо правового регулювання рекламної діяльності; 

надання можливості студентам успішно розв’язувати юридичні завдання 

в сфері реклами; складання процесуальних документів щодо захисту 

прав суб’єктів рекламного ринку від недобросовісної реклами, договорів 

на створення та розповсюдження реклами, спираючись на норми 

законодавства. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Правознавство». 

Зміст. Передумови формування та місце інформаційного законодавства в 

національній правовій системі України: галузь права чи галузь 

законодавства. Методологічні проблеми систематизації та кодифікації 

інформаційного законодавства України як перспективні напрями розвитку 

національного інформаційного законодавства. Інформація як об’єкт 

права: питання законодавчого закріплення окремих видів інформації 

(офіційно документованої, масової, інформації про особу та ін.). Система 

інформаційних прав та свобод людини та громадянина в Україні: проблеми 

забезпечення доступу до інформації (гарантії, правова охорона). Правовий 

статус конфіденційної інформації. Комерційна таємниця. Банківська 

таємниця. Професійна та службова таємниця в медіа, рекламній та PR-

діяльності. 
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Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Ваксман Р. В. Рекламна діяльність: проблеми господарсько-правового 

забезпечення: монографія / Р.В. Ваксман. – Харків : Юрайт, 2014.–205 с. 

2. Національна рада з питань телебачення та радіомовлення (офіційний 

сайт) [Електронний ресурс]. – Режим доступу: https://www.nrada.gov.ua. 

3. Почепцов Г.Г. Паблік рилейшнз: навч. посіб. – 3-є вид. виправлене і 

доп. / Г.Г. Почепцов – К.: Знання; КОО, 2017. – 327 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Лекції, бесіда, 

навчальна дискусія, проблемний виклад, дослідницький метод. 

Методи оцінювання: 

– поточний контроль (опитування, тестування, контрольні роботи); 

– підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.3. Назва. ПРОФЕСІЙНА КОМУНІКАЦІЯ ІНОЗЕМНОЮ 

МОВОЮ.  

Тип. Обов’язкова.  

Рік навчання. 2023/2024. 

Семестр. І.  

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Колот Л.А., старш. 

викл. каф. іноземної філології та перекладу.  

Результати навчання. Вивчення феномена мовної комунікації; 

формування вмінь та навичок правильно розуміти й аналізувати 

комунікативні процеси і явища, використовування здобутих знань у 

вивченні іноземних мов, перекладі, філологічних дослідженнях, практиці 

іншомовного спілкування; висвітлення ролі мовної комунікації у 

контактній зоні.  

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. Вхідний рівень 

володіння іноземною мовою В2+.  

Зміст. Теорія мовної комунікації як наука і навчальна дисципліна. 

Природа спілкування і комунікації. Риторика – мистецтво слова. 

Компоненти комунікації і форми мовного спілкування. Організація 

мовного коду в комунікації. Загальна характеристика складових 

комунікативного акту. Культура мовної комунікації. Комунікативні 

девіації (невдачі). Міжкультурна комунікація. Етноспецифіка мовної 

комунікації.  

Рекомендовані джерела ті інші навчальні ресурси/засоби.  

1. Тютченко Е. П. Англійська мова економічної конкуренції = An 

English Reader on Economic Competition : навч. посіб. / Е.П. Тютченко. 

– Київ : Київ. нац. торг.-екон. ун-т, 2018. – 90 с. 

https://www.nrada.gov.ua/
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2. Колот Л. А. Англійська мова ділової кореспонденції = Advanced 

вusiness еnglish : навч. посіб. / Л. А. Колот, Л. В. Кушмар. – Вид. 3-тє, 

допов. – Київ : Київ. нац. торг.-екон. ун-т, 2020. – 228 с. 

3. Зощенко Л.А. Practical Course of English Grammar: навч. посіб. / 

Л.А.Зощенко, Л.С. Орлик. – Київ : Київ. нац. торг.-екон. ун-т,          

2016 р. – 223 с.  

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Практичні 

заняття, самостійна робота. Інтерактивні методи та технології 

викладання, комп’ютерне тестування.  

Методи оцінювання.  

– поточний контроль (опитування, тестування, контрольні роботи);  

– підсумковий контроль (екзамен).  

Мова навчання та викладання. Англійська. 

 

4.4. Назва. МЕДІАДИЗАЙН. 

Тип. Обов’язкова. 

Рік навчання. 2022/2023. 

Семестр. I. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Файвішенко Д.С., 

проф., д-р екон. наук, зав. каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Формування у студентів розуміння генезису 

творчої креативної концепції медіадизайну у сучасному 

комунікацийному середовищі.  

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Реклама», 

«Комп’ютерна графіка в рекламі», «Дизайн в рекламі», «Фотографіка та 

фотожурналістика». 

Зміст. Сутність та значення медіадизайну як процесу створення 

сучасного комунікаційного середовища. Медіаграфіка як інструмент 

формування візуального простору. Айдентика та корпоративний дизайн у 

медіапросторі. Кольоровий простір та місце кольору в ієрархіїї 

приоритетів медіадизайну інтерфейсів. Шрифт як компонент сучасної 

медіакультури. Типографіка в медіадизайні. Медіадизайн в 

інтерактивному середовищі. Використання мультимедійних логридів при 

створенні медіаплатформи. Сторітейлінг як інструмент візуалізації ідеї у 

медіадизайні. Види скетчингу. Медіаграфіка як актуальний формат 

візуалізації медіапродукту. Створення власного медіапродукту з 

використанням медіаграфічних елементів. Орнаментальна графіка в 

медіапросторі. Стильові практики та їх відображення в сучасному 

медіадизайні. Аудитория нових медіа: особливості візуального 

залучення. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 
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1.Алданькова Г.В. Комп'ютерна графіка в рекламі: навч. посібник / 

лабораторний практикум/ Г.В. Алданькова. – К. : КНТЕУ, 2018.– 256 с. 

2.Підручник з крос-медіа / видавці: Іоанна Нарчіса Крецу, Міхаіл Гузун, 

Любов Василик ; перекл. Ана Лехінтан та ін. – Sibiu : Schiller 

Publishing House, 2015. – 215 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядова/тематична, бінарна); практичні 

заняття (презентація/ виконання тренувальних вправ, творчі 

індивідуальні завдання, кейси, робота в малих групах). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (тестування, письмове опитування, перевірка та 

обговорення підготовленої презентації, індивідуального творчого 

завдання); 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.5. Назва. ЦИФРОВІ ТЕХНОЛОГІЇ В РЕКЛАМІ.   

Тип. Обов’язкова.  

Рік навчання. 2023/2024. 

Семестр. ІІ.  

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Яцюк Д.В., доц., 

канд. екон. наук, доц. каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Формування у студентів теоретичних знань та 

практичних навичок застосування технологій створення цифрової реклами. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Реклама», «Рекламні 

технології». 

Зміст. Цифрові технології. Цифровий контент. Використання 

можливостей інтернету, мобільних, інших цифрових технологій для 

вирішення завдань маркетингу. AR/VR реклама, 3D-video mapping та 

гейміфікація. Створення цифрового візуального контенту засобами Spark 

AR.   

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Яцюк Д.В. Реклама в Інтернеті : навч. посіб. / Д. В. Яцюк. – Київ : 

Київ. нац. торг.-екон. ун-т, 2018. – 296 с. 

2. Cathy Hackl, Samantha G. Wolfe. Marketing. New Realities: An 

Introduction to Virtual Reality & Augmented Reality Marketing, Branding, 

& Communications : Meraki Press, 2017. – 140 р. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядова/тематична); практичні заняття 
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(презентація / дискусія / імітація / моделювання ситуацій/ тренажерні 

завдання / метод Кейс-стаді / робота в малих групах / індивідуальні 

завдання). 

Методи оцінювання: 

– поточний контроль (тестування; усне опитування; перевірка 

підготовленої презентації/ ситуаційні завдання тощо); 

– підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.6. Назва. AUDIO & VIDEO PRODUCTION. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Кияниця Є.О., доц., 

канд. наук із соц. комунік., доц. каф. журналістики і реклами. 

Результати навчання. Формування можливостей логічного кадрування 

екранної дії та монтажу екранного зображення за певними принципами; 

прищеплення навичок відбору та поєднання зображення та звуку за 

певними драматургічними та технологічними принципами. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Журналістська 

творчість», «Копірайтинг», «Рекламний креатив». 

Зміст. Терміносистема дисципліни та її елементи. Основні складові 

виробництва аудіо-та відео продукту (PreProduction; Production; 

PostProduction). Основи драматургії. Драматургічні жанри. 

Драматургічна структура. Основи сценарної майстерності. Основні 

засади створення сценарію. Вбудовування форм та образів в синопсис 

(розкадровку, логлайн, трітмент). Технології створення різних жанрових 

форм аудіо-відео контенту. Основи режисерської майстерності. 

Специфіка режисерської творчості, особливості рекламної режисури. 

Принципи обрання світла, звуку, анімації (мультиплікації). Основи 

монтажу, його види та принципи створення. Основні засади розміщення 

аудіо та відео продукту (хронометраж, об’єм, канали комунікацій). 

Документаційний супровід створення та розповсюдження аудіо-відео 

продукту.  

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Пацунов В.П. Експериментальна режисура : курс лекцій для студентів 

спеціалізації «Сценічне мистецтво» : навч. посіб./        В.П. Пацунов. – 

Київ : КНУКіМ, 2017. – 100 с.  

2. Захожай З.В. Проблемы социокультурного развития и 

художественного дискурса в аспекте коммуникационных процессов и 

связей : монографія / З.В. Захожай,  Л.И. Горенко. –  К.: КиМУ, 2018. – 

82 с. 
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Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій та інтерактивних методів навчання: лекції 

(оглядова/тематична); практичні заняття, ситуаційні завдання (аналіз 

відео, зйомка відео); case-study; континуум (оцінка ставлень та суджень з 

аргументацією та мотивацією власної позиції); тріади (обговорення 

проблеми двійками при наявності третього спостерігача, який забезпечує 

зворотній зв’язок). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (підготовка домашніх робіт у вигляді аналізу 

існуючих аудіо-відео-продуктів, обґрунтування власно створених 

аудіо-відео-продуктів), тестування (on-line), вирішення ситуаційних 

завдань під час ділових ігор; 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.7. Назва. БЕЗПЕКА ЖИТТЯ.  

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Криворучко М.Ю., 

доц., канд. техн. наук, доц. каф. дизайну та інжинірингу. 

Результати навчання. Знання та практичні навички з організації роботи 

колективу, забезпечення професійного розвитку його членів та 

досягнення поставлених цілей. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Правознавство», 

«Філософія». 

Зміст. Оцінка небезпек. Ризики. Ризики під час надзвичайних ситуацій. 

Організаційні заходи зі збереження життя персоналу і споживачів та їх 

рятування. Основи рятування і збереження життя людини у 

невідкладному стані (домедична допомога). Нормативно-правове та 

організаційне забезпечення безпеки життя працівників. Державний 

нагляд і громадський контроль за безпекою праці в Україні. Світовий 

досвід та міжнародне співробітництво у сфері безпеки праці. Директиви 

ЄС і конвенції МОП, впровадження їх в Україні. Ризик-орієнтовне 

управління професійною безпекою. Стратегія діяльності керівника 

підприємства. Оцінка ризику виробничих травм. Профілактика 

виробничого травматизму. Чинники виробничого середовища, їх вплив 

на працюючих, нормування та нормалізація. Виробнича безпека 

працюючих. Електробезпека: правила та відповідальність. Забезпечення 

відповідності робочого місця нормативним вимогам та його комплексна 

оцінка. Ризики пов’язані із пожежами. Пожежна безпека будівель та 
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споруд. Пожежна безпека та профілактика: обов’язки та  відповідальність 

керівника підприємства, установ та організацій. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби:  

1. Атаманчук П. Основи охорони праці. : навч. посіб. / П. Атаманчук. – 

К. : Центр навч. л-ри, 2019. – 224 с.  

2. Запорожець О.І. Безпека життєдіяльності/ О.І.  Запорожець. – 2-е 

видання: підручник затверджений МОН України. – К. : Центр учбової 

літератури, 2016. – 448 с.  

Заплановані навчальні заходи та методи навчання: лекції (оглядові, 

тематичні, проблемні); практичні заняття (презентації, моделювання 

ситуацій, дискусії, технічні розрахунки).  

Методи оцінювання.  

– поточний контроль (тести, опитування, звіт, вирішення практичних 

задач та ситуаційних завдань);  

– підсумковий контроль (екзамен).  

Мова навчання та викладання та викладання. Українська. 

 

4.8.  Назва. БРЕНД-МЕНЕДЖМЕНТ. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, науковий ступінь, посада. Ягельська К.Ю., проф., д-р екон. 

наук, проф. кафедри маркетингу.  

Результати навчання. Формування у студентів теоретичних знань та 

розуміння: сутності, типів, принципів, суб’єктів та рівнів управління в 

бренд-менеджменті; сутності, типів та функцій бренда; основних 

елементів та етапів формування бренда; основних характеристик бренда; 

необхідності використання моделей для формування бренда; сутності 

архітектури бренда та етапів її формування; підходів до поняття системи 

управління розвитком бренда; структури, основних функцій та 

інструментів системи управління розвитком бренда; необхідності та 

специфіки формування корпоративного бренд-менеджменту; ролі та 

особливостей використання основних та синтетичних засобів 

маркетингових комунікацій у системі бренд-менеджменту. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Маркетинг», 

«Маркетингові комунікації», «Реклама», «Поведінка споживачів» 

Зміст. Сутність та зміст маркетингу. Види маркетингу. Маркетингове 

середовище, його структура, фактори формування. Підсистема 

інформаційного забезпечення маркетингової діяльності. Маркетингова 

інформація. Структура процесу маркетингових досліджень. Опитувальний 

лист. Поведінка споживачів: характеристики типів споживачів, 

моделювання споживчої поведінки. Сегментація та позиціювання як 
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маркетингові технології. Товару системі маркетингу. Життєвий цикл 

товару. Конкурентоспроможність товарів на ринку. Товарна марка, 

упаковка, сервіс у системі маркетингу. Ціна та цінова політика в системі 

маркетингу: мета та завдання. Фактори ціноутворення. Цінові стратегії. 

Маркетингова збутова діяльність. Фактори вибору каналу розподілу 

підприємством. Електронні канали розподілу. Франчайзинг. Система 

маркетингових комунікацій. Комунікаційна модель. Розробка програми 

рекламної діяльності. Засоби стимулювання збуту. Прямий маркетинг. Цілі 

та засоби зв’язків з громадськістю. Особливості проведення виставок. 

Бренд та процес його створення. Інші синтетичні засоби маркетингових 

комунікацій. Цифровий маркетинг та цифрові комунікації. Сутність 

концепції інтегрованих маркетингових комунікацій Управління 

маркетинговою діяльністю. Підсистема планування та організації 

маркетингової діяльності. Контроль маркетингової діяльності. 

Глобальний маркетинг. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Струтинська І.В. Бренд-менеджмент: теорія і практика: навч. посібн./ 

укл.: І. В. Струтинська.–Тернопіль: Прінт-офіс, 2015. – 204 с.  

2. Вілер А. Ідентичність бренду. Базові рекомендації щодо створення 

фірмового стилю: пер. з англ. О. Лобастова. – Київ, 2020. – 336 с. 

4. Смерічевський С.Ф. Бренд-менеджмент: навч. посіб. / 

С.Ф.Смерічевський, С.Є.Петропавловська, О.А.  Радченко. –  Київ, 

2019. – 156 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних і нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядова/тематична); практичні заняття 

(презентація, дискусія, комунікативний метод, моделювання ситуацій, 

метод кейс-стаді, робота в малих групах). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (тестування; усне та письмове опитування; 

перевірка та обговорення підготовленого есе, презентації, проекту, 

ситуаційні завдання, захист проектів); 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.9. Назва. ГАЛУЗЕВА РЕКЛАМА.  

Тип. Обов’язкова. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. I-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Лісун Я.В., доц., 

канд. екон. наук, доц. каф. журналістики та реклами;                       
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Кияниця Є.О., доц., канд. наук із соц. комунік., доц. каф. журналістики та 

реклами. 

Результати навчання. Застосовування набутих загальнонаукових та 

фундаментальних знань для розв’язання практичних завдань у сфері 

реклами.  

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Маркетингові 

комунікації», «Реклама», «Поведінка споживачів». 

Зміст. Еволюція рекламної діяльності. Сучасні тренди в рекламуванні 

товарів та послуг. Класифікація реклами за різними ознаками. 

Моделювання рекламних процесів для підприємств, що функціонують у  

різних сферах суспільного життя. Рекламне звернення як елемент 

рекламної комунікації. Ефективні рекламні технології  для підприємств b 

to b сектору. Специфіка зв’язків з громадськістю для b to c сектору. 

Рекламна діяльність та рекламні технології в сфері торгівлі. Організація 

рекламування послуг у фінансовому секторі. Реклама підприємств та 

послуг соціокультурної сфери. Реклама в сфері шоу-бізнесу. Особливості 

політичної реклами. Особливості соціальної реклами. Рекламний 

інструментарій – ефективний для використання в усіх сферах 

суспільного життя.  

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Діброва Т.Г. Рекламний менеджмент: теорія і практика: підручник /   

Т.Г. Діброва, С.О. Солнцев, К.В. Бажеріна. – Київ : КПІ ім. Ігоря 

Сікорського, Вид-во «Політехніка», 2018. – 300 с. 

2. Крепак А.С. Медіапланування: навч. посіб. / А.С. Крепак. – К. : Київ. 

нац. торг.-екон. ун-т, 2018. – 128 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Традиційні та 

інтерактивні методи навчання, такі як: «мозковий штурм»; case-study; 

континуум (оцінка ставлень та суджень з аргументацією та мотивацією 

власної позиції); «криголами» (вправи для поліпшення психологічного 

клімату в групі, підвищення самооцінки, розвитку емпатії); дебати 

(захист протилежних поглядів, розвиток уміння відстоювати свою 

позицію з повагою до опонента); тріади (обговорення проблеми 

двійками при наявності третього спостерігача, який забезпечує 

зворотній зв’язок). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (усне опитування (підготовка презентацій та 

доповідей), тестування (on-line), вирішення ситуаційних завдань під 

час ділових ігор); 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 
 

4.10. Назва. ГАЛУЗЕВІ ЗВ’ЯЗКИ З ГРОМАДСЬКІСТЮ. 



 

 

53 

 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Дубовик Т.В., проф., 

д-р екон. наук, проф. каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Набуття практичних навичок з таких питань, як: 

розроблення системи зв’язків з громадськістю у різних сферах 

суспільного життя; опанування методики збору, систематизації та 

узагальнення інформації при підготовці матеріалів зі зв’язків з 

громадськістю у різних сферах суспільного життя; вибір, обґрунтування 

застосування PR-інструментів для торговельної та виробничої сфери, в 

сфері надання послуг, соціокультурній сфері, шоу-бізнесі,  

медіаіндустрії, в громадських організаційних та благодійних фондах. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Теорія зв’язків з 

громадськістю», «Маркетингові комунікації». 

Зміст. Моделювання PR-процесів для підприємств, що функціонують в 

різних сферах суспільного життя. Media relations та його використання 

підприємствами різних форм власності. Здійснення PR-діяльності в 

медіаіндустрії. Формування портфелю PR-інструментів для B to B 

сектору. Зв’язки з громадськістю в торговельній сфері. Зв’язки з 

громадськістю в сфері надання фінансових послуг. PR органів державної 

влади та місцевого самоврядування. Зв’язки з громадськістю в 

соціокультурній сфері. PR в сфері шоу-бізнесу.  PR-інструментарій для 

громадських організацій та благодійних фондів. Особливості 

політичного PR. 

Рекомендовані джерела ті інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Кияниця Є. О. Зв’язки бібліотек з громадськістю в соціокультурному 

просторі регіону : монографія / Є.О. Кияниця. –  К. : Ліра. – 2018. – 

120 с. 

2. Попова Н. В. Маркетингові комунікації : підручник / Н. В. Попова, 

А.В. Катаєв, Л. В. Базалієва, О. І. Кононов, Т.А. Муха; під загальною 

редакцією Н. В. Попової. – Харків: Факт, 2020. – 315 с. 

3. Романовський О.Г. Основи паблік рилейшнз : навчальний посібник / 

О.Г. Романовський, Н.В. Середа, Є.В. Воробйова. – Харків : НТУ 

«ХПІ», 2018. – 174 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (тематична / лекція-консультація); 

практичні заняття (доповіді, презентації). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (тестування, усне опитування, перевірка підго-

товленої презентації); 
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 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

 

4.11. Назва. ЖУРНАЛІСТСЬКА ТВОРЧІСТЬ. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Федоришина К.О, 

канд. політ. наук, старш.викл. каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Формування у студентів комплексу теоретичних 

знань і практичних навичок щодо основних принципів, методів і 

прийомів створення журналістських творів. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Журналістика», 

«Копірайтинг», «Основи редагування», «Журналістика цифрових медіа». 

Зміст. Журналістський твір і фактори впливу на процес його створення. 

Поняття журналістського твору. Творчість спілкування. Факт, новина, 

подія у дійсності та журналістському творі. Жанри у практичній 

журналістиці. Жанроутворювальні ознаки. Правила складання питань. 

Форми та зміст журналістського твору. Прийоми побудови змісту. 

Сюжет і композиція як елементи форми. Літературні, образні та 

авторські компоненти журналістського твору. Автор – читач: проблеми 

взаємодії. Функції авторського «я». Написання журналістського твору як 

робочий процес. Загальні правила роботи над журналістським твором. 

Характер колективної творчості. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби.  

1. Михайлин І. Основи журналістики: підручник / І .Михайлин. – Київ : 

Центр навчальної літератури, 2019. – 496 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних і нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядова/тематична); практичні заняття 

(презентація /виконання тренувальних вправ, творчі індивідуальні 

завдання). 

Методи оцінювання: 

– поточний контроль (тестування, усне / письмове опитування, 

перевірка та обговорення підготовленої презентації, індивідуального 

творчого завдання); 

– підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 
 

4.12. Назва. ЖУРНАЛІСТСЬКЕ РОЗСЛІДУВАННЯ. 

Тип. За вибором. 
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Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Федоришина К.О, 

канд. політ. наук, старш. викл. каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Ознайомлення студентів з історією, теорією, 

технологією проведення журналістського розслідування як синтетичного 

жанру аналітичної публіцистики, сучасною вітчизняною та зарубіжною 

практикою публіцистичного дослідження актуальних проблем 

суспільного життя.  

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Журналістика», 

«Журналістська творчість». 

Зміст. Суспільно-політичні передумови журналістських розслідувань в 

американській та європейській журналістиці. Легалізація й утвердження 

жанру журналістського розслідування в незалежній Україні. 

Журналістське розслідування в демократичному суспільстві. Специфіка 

журналістських розслідувань в сучасних електронних ЗМІ. Теоретичні 

основи журналістського розслідування. Технологія журналістського 

розслідування Правові гарантії в роботі журналіста-розслідувача, етичні 

принципи. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Михайлин І. Основи журналістики: підручник / І. Михайлин. – Київ : 

Центр навчальної літератури, 2019. – 496 с. 

2. Досенко А. Інтернет-журналістика : комунікативні маркери: 

навч.посіб./ А. Досенко, І. Погребняк. – Київ : Центр навчальної 

літератури, 2020. – 184 с.  

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Лекції 

(оглядова / тематична); практичні заняття (підготовка презентацій, 

моделювання ситуацій, проведення журналістських розслідувань). 

Методи оцінювання: 

– поточний контроль (опитування, тестування, перевірка творчих 

завдань, презентацій, аналіз журналістських розслідувань); 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.13. Назва. ІНТЕРНЕТ-МАРКЕТИНГ.   

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Монтрін І.І., канд. 

екон. наук, доц. кафедри маркетингу. 

Результати навчання. Формування у студентів компетенцій в сфері 

інтернет-маркетингу щодо використання інтернет-технологій у 



 

 

56 

 

маркетинговій діяльності. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Маркетинг», 

«Технології цифрового маркетингу», «Маркетингові інформаційні 

системи». 

Зміст. Базові поняття інтернет-маркетингу. Інтернет-інструменти в 

маркетинговій діяльності. Роль сайту в маркетинговій діяльності. Аналіз 

сайту на відповідність вимогам пошукових систем. Основи e-mail 

маркетингу. Основні інструменти інтернет-розсилки. Сутність SEO та 

структура сайта. Основні інструменти SEO-маркетингу. Маркетинг у 

соціальних мережах (Social Media Marketing, SMM). Особливості 

маркетингу в різних соціальних мережах. Партнерський маркетинг. 

Маркетинг впливу. Оцінка ефективності Інтернет-маркетингу. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Котлер Ф. Маркетинг 4.0. від традиційного до цифрового: посібник 

для кожного спеціаліста з маркетингу/  Ф. Котлер. – К.: КМ Букс, 

2019. – 224 с. 

2. Летуновська Н.Є. Маркетинг у цифровому середовищі : підручник / 

Н.Є. Летуновська, Л.М. Хоменко, О.В. Люльов та ін. ; за заг. ред.        

Н.Є. Летуновської, Л.М. Хоменко. – Суми : Сумський державний 

університет, 2021. – 259 с.  

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Використання 

традиційних та інноваційних методів викладання: лекції (оглядова / 

тематична, лекція-семінар); практичні заняття (тренінги, презентації, 

дискусії, робота в малих групах, моделювання ситуацій, кейс-стаді). 

Методи оцінювання: 

– поточний контроль (тестування; усне опитування; демонстрація 

підготовлених студентами презентацій тощо); 

– підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.14. НАЗВА. ІНФОРМАЦІЙНІ ВІЙНИ. 

Тип. За вибором.  

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Гамова І. В., доц., 

канд. екон. наук, доц. каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Формування у студентів спеціальних теоретичних 

знань та практичних навичок щодо методики, технології та організації 

інформаційної політики держави, проблем протидії інформаційним 

загрозам. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Основи реклами», 

«Основи зв’язків із громадськістю», «Масові комунікації». 
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Зміст. Інформаційний суверенітет та інформаційна безпека України. 
Інформаційні війни у сучасному світі. Інформаційні війни  
в політичних кампаніях. Інформаційна асиметрія та формування інфор-
маційного простору. Інструменти впливу в інформаційному просторі. 
Методи боротьби в інформаційному просторі. Інструменти протидії в 
інформаційному просторі. Методи реструктуризації інформаційного 
простору. Спіндоктор. Засоби інформаційного впливу на людину. Образ 
ворога в інформаційній війні. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Гамова І.В. Інформаційні війни: підручник / І.В. Гамова. – Київ: Держ. 

торг. – екон. ун-т, 2022. – 184 с. 

2. Інформаційні війни у соціальних он-лайн мережах: [монографія] / 

О.В. Курбан. – К. : Київ. Ун-т ім. Б. Грінченка, 2017. – 392 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядова / тематична); практичні заняття 

(презентація / метод кейс-стаді). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (тестування, усне / письмове опитування, перевірка 

підготовленого есе / презентації / розрахунково-графічні роботи / задачі 

/ ситуаційні завдання); 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.15. Назва. ІНФОРМАЦІЙНІ СИСТЕМИ В РЕКЛАМІ. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, науковий ступінь, посада. Яцюк Д.В., доц., канд. екон. наук, 

доц. каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Формування у студентів системи спеціальних 

теоретичних знань та практичних навичок з питань застосування та 

впровадження інформаційних систем в рекламній діяльності 

підприємства; освоєння основних методів і технологій застосування 

моніторингу й аналізу даних для реалізації і контролю проведення 

комунікаційних заходів.  

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Маркетинг», 

«Маркетингові комунікації», «Реклама». 

Зміст. Вивчення теоретичних основ створення, застосування та 

впровадження інформаційних систем у розв’язання рекламних задач, а 

саме: використання нових інформаційних технологій в умовах розвитку 

споживчого ринку України; комп’ютеризація діяльності рекламних 
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служб; розробка, створення інформаційних систем у рекламі; 

інформаційні технології прийняття маркетингових рішень; інформаційні 

технології розв’язання маркетингових задач. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Яцюк Д.В. Реклама в інтернеті : навч. посіб. / Д.В. Яцюк. – Київ : Київ 

нац. торг.-екон. ун-т, 2018. – 296 с. 

2. Cathy Hackl, Samantha G. Wolfe. Marketing. New Realities: An 

Introduction to Virtual Reality & Augmented Reality Marketing, Branding, 

& Communications : Meraki Press, 2017. – 140 р. 

Заплановані навчальні заходи та методи навчання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядова, тематична, проблемна); 

лабораторні заняття (презентація, тренажерні завдання, моделювання 

ситуацій, робота в малих групах; індивідуальний проект з використанням 

спеціального програмного забезпечення Typeform, Similarweb, Piktochart, 

MaiChimp). 

Методи оцінювання: 

– поточний контроль (тестування; усне опитування; перевірка проєктів / 

ситуаційних завдань тощо); 

– підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.16. Назва. КОНФЛІКТОЛОГІЯ ТА ПСИХОЛОГІЯ ДІЛОВОГО 

СПІЛКУВАННЯ. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступень, посада. Ванюшина О.Ф., 

доц.,  канд. філософ. наук,  доц. каф. психології.  

Результати навчання. Знати: характерні особливості ділового 

спілкування: форми, стилі, норми та засоби; види психологічних впливів 

та способи протидії їм; тактики і техніки аргументації у діловому 

спілкуванні; особливості інтерпретації невербальної комунікації; 

організаційні аспекти проведення дискусії; етапи, стратегії і тактики 

переговорного процесу; механізми запобігання та розв'язання конфліктів. 

Уміти: застосовувати технології стратегій і тактик у переговорному 

процесі, організовувати та проводити дискусії, аргументувати власну 

позицію, інтерпретувати  зміст повідомлень, отриманих за допомогою  

каналів невербальної комунікації,  запобігати виникненню конфліктів та 

конструктивно  їх розв'язувати. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Психологія», 

«Менеджмент». 
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Зміст. Спілкування як психологічний чинник розвитку людства. 

Психологічні характеристики ділового спілкування. Комунікативні бар'єри 

та деструктивне спілкування. Особливості різних видів ділового 

спілкування. Конфліктологія та психологія переговорного процесу. 

Психологія дискусії. Керівник як суб'єкт спілкування. Причини, наслідки та 

способи управління конфліктами в організації. Передумови, способи 

попередження та розв'язання конфліктів в сфері управління. Технологія 

управління конфліктами. Діяльність керівника з урегулювання 

конфліктами в організаціях. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси, засоби 

1. Філоненко М.М. Психологія спілкування: навч. посіб. /                        

М.М. Філоненко. – К. : Центр учбової літератури, 2010. – 224 с. 

2. Пентилюк М.І. Ділове спілкування і культура мовлення: навчальний 

посібник/  М.І. Пентилюк, І.І.Марунич, І.В. Гайдаєнко. – Київ: ЦУЛ, 

2021. – 224 с.  

3. Яхно Т.П. Конфліктологія та теорія переговорів: навч. посіб./                  

Т.П. Яхно, І.О.  Куревіна. –  Київ: ЦУЛ, 2020. – 168 с.  

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних і нетрадиційних методів викладання з використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядові, тематичні, проблемні, лекції-

конференції, лекції-дискусії); практичні заняття (тренінги, презентації, 

дискусії, робота в малих групах, моделювання ситуацій, відео-кейси). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (тестування усне/ письмове опитування; перевірка 

підготовленого есе/ дайджесту/ огляду/ звіту /конспекту/ презентації/ 

проекту/ вправи/ задачі/ ситуаційні завдання тощо); 

 підсумковий контроль (екзамен). 
Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.17. Назва. КРЕАТИВНИЙ МЕНЕДЖМЕНТ. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Підкамінний І.М., 

доц., канд. екон. наук, доц. каф. менеджменту. 

Результати навчання. Формування у майбутніх фахівців сучасного 

світогляду щодо генезису бізнес-організацій шляхом розвитку їх 

інноваційного мислення, набуття професійних креативних компетенцій з 

метою досягнення ефективного функціонування та інноваційного 

розвитку організації. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Психологія».  

Зміст. Креативний менеджмент як наука i вид управлінської діяльності. 
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Креативність як інструмент формування людського та інтелектуального 

капіталу підприємства. Творчий потенціал процес особистості та його 

оцінювання. Джерела виникнення креативних ідей на підприємстві. 

Методи психологічної активізації мислення і розширення уяви. Методи 

спрямованого пошуку ідей. Критерії вибору методів генерування ідей. 

Оцінка результативності роботи креативної команди. Методи 

колективного генерування ідей та їх застосування. Управління 

креативною організацією. Мотивація креативності персоналу. Підходи до 

креативного навчання персоналу. Керівник організації як лідер 

креативного менеджменту. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Божидарнік Т. В. Креативний менеджмент : навч. посіб. для студ. вищ. 

навч. закл. / Т.В. Божидарнік, Н.М. Василик. – Херсон : ОЛДІ-ПЛЮС, 

2014. – 496 с. 

2. Довгань, Л. Є. Креативний менеджмент : навч. посіб. для студентів 

ВНЗ / Л.  Є. Довгань, Н. І. Ситник. – Київ : НТУУ «КПІ» : ВД 

«Вініченко», 2014. – 248 с. 

3. Свидрук І.І. Креативний менеджмент: навч. посіб. / І.І. Свидрук. – 

Вищ. навч. закл. «Львів. комерц. акад.». – К. : ЦУЛ, 2016. – 224 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи навчання. Поєднання 

традиційних і нетрадиційних методів викладання з використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядові, тематичні, проблемні, лекції-

конференції, лекції-дискусії); практичні заняття (тренінги, презентації, 

дискусії, робота в малих групах, кейс-стаді, моделювання ситуацій). 

Методи оцінювання:  

 поточний контроль (тестування, перевірка індивідуальних завдань, 

обговорення ситуаційних вправ, вирішення практичних задач, захист 

індивідуальних та групових проектів);  

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.18. Назва. КРОСКУЛЬТУРНИЙ МЕНЕДЖМЕНТ. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Дєєва Н.Е., проф., д-р 

екон. наук, проф. каф. менеджменту. 

Результати навчання. Формування у майбутніх фахівців системи 

теоретичних знань та набуття практичних вмінь і навичок щодо 

побудови ефективної системи кроскультурного менеджменту на 

підприємствах в умовах глобалізаційних процесів їх функціонування та 

розвитку. 
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Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Психологія». 

Зміст. Культура у міжнародних ділових відносинах. Поняття культури. 

Класифікація моделей культур. Визначення та предмет кроскультурного 

менеджменту. Історія виникнення кроскультурного менеджменту. 

Методи дослідження. Симптоми та причини кроскультурного шоку. 

Фази та подолання кроскультурного шоку. Цінності, поведінка, 

ставлення: міжкультурна розмаїтість. Проблеми міжкультурного 

спілкування. Розуміння повідомлень у різних культурах. Культурні 

розбіжності в стилі управління. Культурні параметри виробничих 

відносин. Вплив національної культури на організаційні відносини. 

Культурні параметри організаційної поведінки. Культурні архетипи 

організацій. Стратегії розпізнавання культури організації. Стратегії 

управління культурним різноманіттям. Теорії мотивації та їх 

кроскультурний аспект. Ставлення до роботи в різних культурах. Теорія 

мотивації в багатокультурному середовищі. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби.  

1. Тодорова Н. Ю. Кроскультурний менеджмент : навч. посіб. 

[Електронний ресурс] / Н. Ю. Тодорова. – Донецьк : ДонНТУ– Режим 

доступу: http://ea.donntu.edu.ua/bitstream/123456789/2021/1/CCM_ 

Todorova.pdf  

2. The Routledge Companion to Cross-Cultural Management / Nigel Holden, 

Snejina Michailova, Susanne Tietze / Routledge, 2015.– 457 p.  

3. Tjosvold D. Cross-Cultural Management: Foundations and Future /              

D. Tjosvold. – London: Routledge, 2017. – 192 p. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Проблемні 

лекції, практичні заняття, які передбачають розв’язання ситуаційних 

завдань, аналіз конкретних ситуацій, вирішення практичних завдань. 

Методи оцінювання:  

 поточний контроль (тестування, перевірка індивідуальних завдань, 

обговорення ситуаційних вправ, вирішення практичних задач, захист 

індивідуальних та групових проектів);  

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.19. Назва. ОСНОВИ КІБЕРБЕЗПЕКИ / CYBERSECURITY 

ESSENTIALS   

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Костюк Ю.В., старш. 

викл. каф. інженерії програмного забезпечення та кібербезпеки. 
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Результати навчання. Формування теоретичних знань та практичних 

навичок з питань правильного поводження з інформацією у кіберсфері, а 

також формування навичок безпечної роботи із засобами комп’ютерної 

техніки. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Інформаційні 

технології в професійній діяльності». 

Зміст. Кіберпростір і кібербезпека − головні ознаки нової інформаційної 

цивілізації. Національна система кібербезпеки України. Сутність та 

основні процедури керування кібербезпекою. Кібератаки, загрози та їх 

властивості. Характеристика сучасних кібератак. Дезінформація як 

елемент кібератак. Сценарії розвитку та методи протидії. Комп’ютерна 

вірусологія. Соціальна інженерія. Соціотехнічна безпека: проблемні 

аспекти. Безпека спілкування в кіберпросторі. Особливості економічної 

діяльності суб’єктів господарювання в кіберпросторі. Безпека цифрового 

простору суб’єктів господарювання. Безпека Інтернету-речей. Системи 

захисту інформації на проникнення. Основні методи забезпечення 

кібербезпеки суб’єкта господарювання. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси / засоби. 

1. Даник Ю.Г. Основи кібербезпеки та кібероборони: підручник /                

Ю.Г. Даник, П.П. Воробієнко, В.М. Чернега. – [Видання друге, 

перероб. та доп.]. – Oдеса: ОНАЗ ім. О.С. Попова, 2019. − 320 с.  

2. Пашорін В.І. Безпека інформаційних систем: навч. посіб. / 

В.І. Пашорін, Ю.В. Костюк. – Київ: Держ. торг.-екон. ун-т, 2022. – 

376 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (тематична, проблемна); лабораторні 

заняття з використанням сучасних інтерактивних технологій (традиційні, 

дискусія, моделювання ситуацій); самостійна робота; консультації. 

Методи оцінювання. 

– поточний контроль (комп’ютерне тестування, опитування); 

– підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.20. Назва. ПСИХОЛОГІЯ ІМІДЖУ. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Ванюшина О.Ф., 

доц., канд. філософ. наук, доц. каф. психології. 

Результати навчання. Формування у студентів теоретичних знань та 

практичних навичок в сфері соціально-психологічної проблематики явища 
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іміджу, найбільш прогресивних методів сучасної соціально-психологічної 

науки. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Психологія». 

Зміст. Імідж з точки зору психології. Основні поняття та дефініції 

дисципліни психології іміджу. Імідж, як результат суб’єкт-суб’єктної 

взаємодії. Мотивація формування іміджу фахівця психологічної служби. 

Психологічні підходи у вивченні поняття імідж. Психологічні 

інструменти для побудови іміджу. Аналіз іміджевої аудиторії фахівцем 

психологічної служби. Принципи створення позитивного іміджу. Я-

концепція в системі побудови іміджу. Сукупність психологічних 

установок на імідж. Складові та характеристика Я-концепції, як категорії 

психології іміджу. Модальності самоустановок. Феномен схильності на 

користь власного «Я» у роботах психологів. Самопрезентація фахівця у 

сфері психології з позиції Я-концепції. Схема структурної побудови Я-

концепції. Яконцепція як сукупність установок по відношенню до самого 

себе з боку психолога. Атракція, як важливий компонент психології 

іміджу. Закономірності виникнення атракції у професійній діяльності 

психолога. Психологічний аналіз соціальної інформації при побудові 

ефективного іміджу фахівця психологічної службиІлюзорні кореляції у 

психології іміджу. Способи структурування соціальної інформації для 

побудови іміджу психолога. Властивості групового іміджу – розподіл та 

стереотипність. Визначення критерії та характеристики соціального 

стереотипу. Характеристики упередженнь та дискримінації. Важливість 

установки (атитюду) у формуванні першого враження на особистість 

тощо.  

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси / засоби: 

1. Корольчук М.С., Крайнюк В.М., Марченко В.М. Основи психології: 

опорні конспекти, схеми, методики. Навчальний посібник для 

студентів ВНЗ – К.: Ніка-Центр, 2018. – 320 с. 

2. Бендас Т. Психология лідерства: навчальний посібник / Т. Бендас – 

К., 2018. – 448 с. 

3. Шавкун І.Г. Формування іміджу організації : навч. посіб. для 

здобувачів ступеня вищої освіти бакалавра спеціальності 

«Менеджмент» / І.Г. Шавкун, Я.С. Дибчинська. – Запоріжжя : ЗНУ, 

2016. – 111 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних і нетрадиційних методів викладання з використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядові, тематичні, проблемні, лекції-

конференції, лекції-дискусії); практичні заняття (тренінги, презентації, 

дискусії, робота в малих групах, моделювання ситуацій), дистанційне 

навчання. 

Методи оцінювання. 
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– поточний контроль (тестування усне / тестування письмове / письмове 

опитування; перевірка підготовленого есе / дайджесту / огляду / звіту / 

конспекту / презентації / ситуаційні завдання тощо); 

– підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

4.21. Назва. ФОТОЖУРНАЛІСТИКА ТА ФОТОГРАФІКА. 

Тип. Обов’язкова.  

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Брюханова Г.В., доц., 

канд. пед. наук, доц. каф. журналістики та реклами. 

Результати навчання. Формування у студентів розуміння сутності 

фотожурналістики та процесу фотографії, теоретичних основ щодо 

образотворчих засобів і засобів вираження фотожурналістики; 

проблематики фоторепортажу, особливості роботи фотографа в 

електронних ЗМІ та блогах; практичних навичок щодо технічної 

складової фотографічного оснащення та основи його роботи, основ 

рекламної та студійної фотографії, застосування мультимедійних 

технологій в сучасній фотожурналістиці. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Журналістика», 

«Реклама», «Комп’ютерна графіка в рекламі», «Дизайн в рекламі», 

«Рекламний креатив». 

Зміст. Історія фотографії від дагеротипії до цифрового формата. 

Фотожурналістика в сучасних ЗМІ. Більд-редагування у дизайні ЗМІ. 

Жанри фотожурналістики: типологічні ознаки, особливості 

образотворчих і виразних засобів. Фотографічні жанри і їх використання 

у фотожурналістиці. Виразні засоби фотографії та принципи 

фотокомпозиції. Види зйомки. Технічна база сучасної цифрової 

фотографії. Фотографування предметів з близької відстані, макрозйомка. 

Студійна зйомка. Репортажна зйомка. Технічне оснащення для 

швидкісної зйомки репортажного фото. Особливості зйомки жанрових 

сцен. Тварини у природному середовищі. Виставкова фотографія. 

Рекламна фотозйомка. Створення рекламного фотоплакату. 

Рекомендовані джерела та інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Брюханова Г. В. Комп’ютерні дизайн технології: навч. посіб. для 

студентів вищих навчальних закладів / Г.В. Брюханова. – К. : Центр 

учбової літератури, 2018. – 180 с.  

2. Цифрова фотографія. Комп’ютерний практикум [Електронний 

ресурс]: навч. посіб. для студ. спеціальності 186 «Видавництво та 

поліграфія»/ КПІ ім. Ігоря Сікорського; уклад.: Я.В. Зоренко,                     
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Р.А. Хохлова, О.А. Зленко. – Електронні текстові дані (1 файл: 2,9 

Мбайт). – Київ: КПІ ім. Ігоря Сікорського, 2020. – 92 с. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядова/тематична); практичні заняття 

(презентація/ виконання зйомки та тренувальних вправ, творчі 

індивідуальні завдання). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (тестування, письмове опитування, перевірка та 

обговорення підготовленої презентації, індивідуального творчого 

завдання); 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 

 

 

4.22. Назва. УПРАВЛІННЯ ЛОЯЛЬНІСТЮ СПОЖИВАЧІВ. 

Тип. За вибором. 

Рік навчання. 2023/2024, 2024/2025. 

Семестр. І-ІІІ. 

Лектор, вчене звання, науковий ступінь, посада. Кармазінова В.Д.,  

канд. екон. наук, доцент кафедри маркетингу. 

Результати навчання. Формування у майбутніх фахівців комплексу 

теоретичних знань і практичних навичок щодо управління програмами 

лояльності на підприємстві як одного з інструментів ефективної 

маркетингової діяльності сучасної компанії. 

Обов’язкові попередні навчальні дисципліни. «Маркетинг», 

«Маркетингові комунікації». 

Зміст. Сутність понять «лояльність споживачів», «задоволеність» та 

«прихильність». Типи лояльності споживачів. Передумови виникнення 

концепції маркетингу взаємовідносин. Становлення і розвиток концепції 

маркетингу взаємовідносин. Поняття «бенчмаркінгу». Більш глибокий 

аналіз конкурентів. Конкурентний бенчмаркінг. Функціональний 

бенчмаркінг. Рівні бнчмаркінг-аналізу. Вплив маркетингового 

середовища на формування лояльності споживачів. Товарні, цінові 

інструменти формування лояльності споживачів. Сервісні та 

комунікаційні інструменти формування лояльності споживачів. Цілі та 

етапи формування лояльності споживачів. Сутність та значення програми 

лояльності. Сфери найбільш активного використання дисконтних карток. 

Бюджетування програм лояльності на підприємствах України. 

Інформаційно-аналітичне забезпечення імплементації програм 

лояльності. Методи сегментування споживачів та визначення цільової 

аудиторії підприємства. Способи автоматизації програм лояльності. Види 
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CRM-систем. Методи оцінювання результативності формування 

лояльності споживачів. Система маркетингу взаємовідносин з 

працівниками компанії, формування позитивного відношення до 

підприємства та її продукту. Принципи побудови взаємовідносин.  

Управління лояльністю споживачів в кризових явищах в Україні та світі. 

Інструменти програм лояльності, що використовуються в окремих форс-

мажорних ситуаціях. Програма лояльності як інструмент підтримки 

споживачів. Гейміфікація програм лояльності. 

Рекомендовані джерела ті інші навчальні ресурси/засоби. 

1. Shelper P. Loyalty programs. The complete Guide | P. Shelper/ - Loyalty & 

Reward Co Pty Ltd. 2022. – Рр. 672. 

2. Rogers S. Leading Loyalty: Cracking the Code to Customer Devotion 

Hardcover / S. Rogers, Rinne L., Moon S. - AMACOM; Illustrated edition. 

2019. – Рр. 240. 

3. Kellman Baxter Robbie. The Forever Transaction: How to Build a 

Subscription Model So Compelling, Your Customers Will Never Want to 

Leave Hardcover / R. Kellman Baxter. - McGraw Hill; 1st edition. 2020. – 

Рр. 256. 

Заплановані навчальні заходи та методи викладання. Поєднання 

традиційних та нетрадиційних методів викладання із використанням 

інноваційних технологій: лекції (оглядова/тематична); практичні заняття 

(презентація, дискусія, творчі індивідуальні завдання, метод Кейс-стаді, 

модерація, робота в малих групах). 

Методи оцінювання: 

 поточний контроль (тестування; усне, письмове опитування; перевірка 

підготовленої презентації, дайджесту; ситуаційні завдання; захист 

проектів); 

 підсумковий контроль (екзамен). 

Мова навчання та викладання. Українська. 
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